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N E U R O C I E N T Í F I C O  •  A S E S O R  E J E C U T I V O  •  C O N F E R E N C I A N T E  I N T E R N A C I O N A L

E L  E X P E R T O

Neurocientífico de reconocimiento internacional especializado en rendimiento ejecutivo, toma de decisiones estratégicas

y liderazgo organizacional. Más de una década transformando la forma en que ejecutivos C-suite y organizaciones

Fortune 500 abordan decisiones de alto impacto. Conecta la neurociencia de vanguardia con aplicaciones empresariales

prácticas que generan resultados medibles.

El psicólogo más leído de España en ResearchGate. Doctor en Psicología, Máster en Neurociencias y Biología del

Comportamiento. Profesor universitario en UNIR, Universidad de Sevilla y Universidad de Oviedo. Autor de más de 100

libros traducidos a 8 idiomas en Europa, América y Asia. Colaborador habitual en medios y líder de opinión.

Su metodología única combina investigación neurocientífica rigurosa con los desafíos ejecutivos del mundo real. Desde

consejos de administración hasta escenarios internacionales, el Dr. de la Serna ofrece conocimientos que transforman la

forma en que los líderes piensan, deciden e inspiran a sus organizaciones.

EN CIFRAS

580K+
Lecturas Científicas

100+
Libros Publicados

11
Países

8
Idiomas

C O N F E R E N C I A S  M A G I S T R A L E S

1. EL LÍDER NEUROESTRATÉGICO
5 Impulsores Cognitivos para Decisiones de Alto Impacto

Para C-Suite y Consejos. Protocolo de Reset Cognitivo, Reencuadre Estratégico,
Marco de Decisión Basado en Datos.

2. EQUIPOS NEURO-OPTIMIZADOS
La Neurociencia del Rendimiento Colectivo

Para RRHH y Líderes de Equipo. Sincronización neural, química de la confianza,
estrategias de diversidad cognitiva.

3. MENTES DIGITALES
Ciberpsicología para Organizaciones con IA

Para Líderes Tech y CDOs. Economía de la atención, colaboración humano-IA,
bienestar digital, neuroderechos.

4. COGNICIÓN EN CRISIS
Liderazgo Bajo Presión Extrema

Para Equipos de Crisis y Gestores de Riesgo. Decisiones rápidas bajo incertidumbre,
comunicación de crisis.

5. LA CIENCIA DE LA INFLUENCIA — Neuropsicología de la Persuasión y Negociación
Para Ventas, Legal, Desarrollo de Negocio, Diplomacia. Neurociencia de la confianza, sesgos cognitivos, dominio de la comunicación no verbal.

FORMATOS DE INTERVENCIÓN

CONFERENCIA 45-60 min | 50-5.000+

WORKSHOP EJECUTIVO Medio/Día completo | 15-40

SESIÓN C-SUITE 2-3 horas | 8-15

PROGRAMA LIDERAZGO 4-8 sesiones

CONFERENCIA VIRTUAL 30-60 min | Ilimitado

Idiomas: Español e Inglés | Traducción disponible

LO QUE DICEN LOS ORGANIZADORES

"Su capacidad para traducir neurociencia compleja en estrategias empresariales accionables es

inigualable. Seis meses después, los ejecutivos siguen referenciando sus marcos en sus

decisiones diarias."

— Director de Eventos Corporativos, Cumbre Global de Liderazgo

"Credibilidad científica genuina combinada con un estilo de presentación cautivador. Contenido

inmediatamente aplicable. Las puntuaciones más altas de cientos de ponentes."

— Presidente de Programa, Conferencia Europea de Negocios

REQUISITOS TÉCNICOS

Presencial: Micrófono lavalier, pantalla 16:9, HDMI,
monitor de confianza, escenario estilo TED

Virtual: Zoom/Teams/Webex, ensayo técnico 24-48h
antes

VIAJE Y LOGÍSTICA

Business class para vuelos internacionales +4 horas.
Hotel 4 estrellas. Traslados aeropuerto por organizador.
Llegada preferida: noche anterior.

ÁREAS DE EXPERTISE

Neuroliderazgo • Rendimiento Ejecutivo • Ciencia de
Decisiones • Ciberpsicología • Gestión de Crisis •
Psicología Forense • Neuroderechos

SECTORES ATENDIDOS

Tecnología • Finanzas y Banca • Salud y Farmacéutica • Legal y Servicios Profesionales • Gobierno y Sector Público • Educación y Academia • Manufactura • Consultoría •

Seguros • Telecomunicaciones • Energía • Retail • Organizaciones Sin Ánimo de Lucro

PRESENCIA GLOBAL

Conferencias internacionales en España, Portugal, Francia, Alemania, Reino Unido, México, Colombia, Argentina, Chile, Estados Unidos y Canadá. Eventos corporativos

de liderazgo, retiros ejecutivos, sesiones de estrategia de consejos, conferencias universitarias, presentaciones TEDx, apariciones en medios.

SERVICIOS ADICIONALES DISPONIBLES

Desarrollo de contenido personalizado • Consultoría post-evento • Coaching de liderazgo individual • Programas de formación corporativa • Alianzas de investigación •

Colaboraciones académicas • Comentarios en medios y análisis experto • Servicios de perito judicial

PROCESO DE CONTRATACIÓN

1. Consulta inicial con detalles del evento → 2. Llamada de descubrimiento (20-30 min) para entender sus necesidades → 3. Propuesta personalizada → 4. Preparación
pre-evento (4-6 semanas) incluyendo personalización de contenido → 5. Entrega + Recursos de seguimiento

R E S E R V E  S U  E V E N T O  A H O R A

hablamos@juanmoisesdelaserna.es | juanmoisesdelaserna.es | linkedin.com/in/juanmoissdelaserna

Consideración especial para instituciones académicas y organizaciones sin ánimo de lucro • Respuesta garantizada en 24-48 horas • Personalización completa disponible para
todos los formatos • Honorarios según consulta 
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